VEJLEDNING TIL STANDARDKONTRAKT QP
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Danmarks
Idraets-Forbund
SPONSORAFTALE
§ 1 Parter

De relevante felter udfyldes med navn m.v. p& henholdsvis sponsor og idraetsudgver/klub.
Ligeledes skal aftalens enkelte punkter tilpasses efter om den sponsorerede er idreetsudaver eller en
idreetsklub.

§ 2 Formal

Standardafsnit som understreger, at der er tale om en gensidig aftale, som begge parter har gavn og
gleede af.

§ 3 Aftaleperiode

Det er vigtigt at have en klar angivelse af, hvornar sponsoratet lgber fra, og hvornar det opharer.

Sponsoraftalen er naturligvis kun geeldende i den angivne periode, og er i princippet uopsigelig, med
mindre én af parterne misligholder aftalen veesentligt.

§ 4 Genforhandling

Afsnittet om genforhandiing kan medtages for at signalere, at man gnsker at fortsaette samarbejdet.
En bestemmelse om genforhandling kan samtidig veere med til at klargare parternes fremtidige
dispositionsmuligheder.

En bestemmelse om genforhandling vil typisk veere en fordel at have med i starre aftaler om
sponsorering, men kan ogsa tages med i mindre aftaler.

§ 5 Sponsors forpligtelser

Punkterne i dette afsnit medtages i det omfang, de er relevante, og udfyldes alt efter hvilken type
sponsorat, der er tale om.

Som i alle andre aftaler, er det vigtigt, at lave en klar og grundig beskrivelse af, hvilke forpligtelser
parterne har overfor hinanden.

1. Hvis sponsoraftalen vedrgrer andet end et kontant pengebelab, er det vigtigt klart at angive, hvad
sponsoratet omfatter. Det kan for eksempel veere: Sponsorering af spilletaj, udstyr, redskaber
(bolde, mal mv.), rejser, mv.

Sponsors ydelse(r) beskrives s& praecist som muligt under dette punkt.

2. Deter op til parterne at aftale, hvem der afholder eventuelie udgifter til udformning og
vedligeholdelse af reklamerne. Det kan evt. vaere en del af sponsoratet eller betales separat af
sponsor.

Under dette punkt beskrives det ogsa, om udgifter til tryk vedrerer spilletgj mv. og/eller
produktion/-opseetning/nedtagning af bandereklamer/plakater/tryksager mv.

3. Hvis sponsoratet bestar i et kontant pengebelgb til klubben/udaveren, skal det ligge fast, om det
aftalte belgb er med eller uden moms, og hvornar belgbet forfalder til betaling.

4. Eventuelle andre forpligtelser, som sponsor har i aftaleperioden, kan beskrives her.
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§ 6 Klubbens/udgverens forpligtelser

| dette afsnit skal det beskrives, hvad klubbens/udgverens modydelse er i forbindelse med
sponsoratet.

1. Typisk skal klubben stille reklame-/annonceplads til radighed for sponsor pa sportstgj og/eller
bandereklamer og/eller andre faste reklamer og/eller i klubblad/kampprogram/hjemmeside mv.
Under dette punkt skal der saledes tages stilling til falgende spgrgsmal. Hvor (skal reklamen
placeres), hvor stor, hvor mange gange, i hvor lang tid osv.

Det er i den forbindelse vigtigt, at man holder sig ajour med specialforbundenes regler for
reklamer for turneringer pa forbundsniveau, herunder reglerne om hvor reklamer mé bzeres pa
tejet under turneringer.

2. Klubben kan forpligte sig til at afholde et eller flere arrangementer/events/mv. Der kan for
eksempel veere tale om, man opkalder en turnering efter sponsor, arrangerer traening ifom.
firmaskovtur eller —fest, tilbyder traening med kiubbens 1. holds-traener, giver fribilletter til klubbens
kampe pa hjemmebane eller giver andre szerlige fordele for sponsor.

| alle tilfzelde er det vigtigt neermere at beskrive, hvad klubben skal yde, herunder anfgre tid, sted
og dato mv. for eventuelle arrangementer. Ved enkeltstdende arrangementer ber det ogsa aftales,
hvad der skal ske i tilfeelde af aflysning eller vaesentlig forsinkelse.

3. Eventuelle andre forpligtelser, som klubben/udgveren har i aftaleperioden, kan beskrives her.

§ 7 Andre aktiviteter

Standardafsnit der &bner for, at parterne lebende kan supplere sponsoraftalen med andre ydelser end
dem, der er aftalt i farste omgang.

§ 8 Misligholdelse

Standardafsnit der tager hgjde for, at en af parterne ikke overholder aftalen. Afsnittet kan som
udgangspunkt indfgjes i alle kontrakter, men vil dog forst og fremmest vaere relevant at have med i
forbindelse med (starre) labende aftaler om sponsorering.

Hvis det er muligt, vil det vaere en god ide at preecisere, hvad parterne blandt andet anser for at vaere
vaesentlig misligholdelse. Ligeledes kan det indfgjes, under hvilke omstaendigheder sponsor eventuelt
kan kreeve sine ydelser helt eller delvist tilbagebetalt.

§ 9 Tvister

Det er typisk farst, hvis der opstar en uenighed, at det bliver interessant, hvad aftalen indeholder.
Derfor er det vigtigt allerede ved aftaleindgaelsen at have gjort sig nogle tanker om, hvorvidt aftalen
skal indeholde en procedure, som parterne skal faige, hvis der opstar uenighed om indholdet af
aftalen. Hvis aftalen skal indeholde en sadan szerlig procedure, er der forskellige muligheder:

A)

En mulighed er at lade en voldgift afgare tvisten. Det er typisk bade en hurtigere og mere smidig
méde at I@se s&danne konflikter pa end domstolssystemet. Og oftest er begge parter interesseret i at
fa en tvist overstaet hurtigst muligt. Voldgift vil imidlertid ofte vaere en dyrere made at lase konflikter
p&, end hvis man gar til de almindelige domstole, ligesom en afggrelse ved voldgift ikke kan ankes.

Hvis man veelger at indseette en bestemmelse om, at tvister skal afgeres ved voldgift, kunne den have
falgende formulering:

1. Enhver tvist om forstaelsen af denne aftale, dens indhold og omfang samt spgrgsmal i gvrigt, som

matte udspringe af aftalen afggres ved voldgift i overensstemmelse med den til enhver tid
geeldende lov om voldgift, safremt den opstéede tvist ikke kan lgses i mindelighed.
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2. Voldgiftsretten fungerer efter falgende regler:

»  Voldgiftsretten bestar af 3 mediemmer. Hver part udpeger en voldgiftsmand, som i fellesskab
udpeger en opmand, der fungerer som formand for voldgiftsretten. Opmanden skal veere
uddannet jurist.

« Den part, der gnsker voldgiftsretten nedsat, skal ved anbefalet brev meddele modparten dette
samt give en kort begrundelse for, hvorfor voldgift gnskes. Endvidere skal det fremga, hvem
denne part har valgt som sin voldgiftsmand.

= Inden 14 dage efter meddelelsens modtagelse skal den anden part meddele, hvem denne part har
valgt som sin opmand samt angive dens pastand og indsigelser.

« Voldgiftsmaendene veelger herefter inden 14 dage en opmand. Sé&fremt voldgiftsmaendene ikke
kan blive enige om valget af opmand, udpeges denne af Dansk
Mediation/Dommerforeningen/Advokatradet

3. Voldgiftsrettens afgarelse er endelig og bindende for parterne og kan séledes ikke indbringes for
de almindelige domstole.”

B)

En anden mulighed er at lade tvisten lgse ved Idraettens Voldgift jf. § 25 i Danmarks Idreets-
Forbund’s love. ldreettens Voldgift er etableret af Danmarks Idreets-Forbund (DIF) og Foreningen
Idraetsjura, og fungerer efter de samme principper som almindelig voldgift, jf. ovenfor. DIF yder
sekretariatsbistand ved behandling af sagen, og dommerne, der udpeges af Foreningen Idraetsjura,
har indsigt i savel jura som idreet.

Hvis parterne vaelger Idraettens Voldgift, kan man indseette falgende bestemmelse i §9

"Enhver tvist om forstaelsen af denne aftale, dens indhold og omfang samt spgrgsméi i gvrigt, som
métte udspringe af aftalen indbringer vi for Idraettens Voldgift, jf. § 25 i Danmarks Idreets-Forbund’s
love, safremt den opstaede tvist ikke kan lgses i mindelighed.

Tvisten Igses efter de regler, der gaelder for behandling af sager ved Idreettens Voldgift, og vi retter
henvendelse til Danmarks Idreets-Forbund, der yder sekretariatsbistand ved sagens behandling.”

C)
Det er naturligvis valgfrit for parterne, om man gnsker voldgift eller ej. Og det er altid vaerd at overveje,
om aftalen overhovedet skal indeholde en bestemmelse om afgarelse af tvister.

Ved sponsoraftaler, der drejer sig om mindre belab, vil det typisk ikke vaere praktisk med en
bestemmelse om voldgift. Her kan man i stedet indfgje en bestemmelse om forligsmagling, som ofte
vil vaere en hurtigere, billigere og mere diskret made at fa lost en uenighed pa:

"| tilfzelde af uenighed om bestemmelserne i denne kontrakt forpligter vi os til i farste omgang at sege
denne uenighed lost ved at afholde et made. Lykkes det ikke at na til enighed, forpligter vi os i anden
omgang til at sege uenigheden afgjort ved hjeelp af mediation. Vi aftaler saledes, at vi i sa fald vil lade
foreningen Dansk Mediation/Danmarks Idraets-Forbund komme med forsiag til en mediator.”

Yderligere oplysninger:

Safremt der er spargsmal til denne vejledning og den tilhgrende standardkontrakt, er du velkommen til
at rette henvendelse til det specialforbund, som din klub herer under eller tit Danmarks idreets-

Forbund.
Hvis du har brug for flere eksemplarer af standardkontrakten, kan du rette henvendelse til Danmarks

Idraets-Forbunds forsendelsesafdeling pa telefon 43 26 20 60 eller e-mail: forsendelsen@dif.dk. Du
kan ogsa finde kontrakten pa Internettet (www.dif.dk under punktet Uddannelse og derefter punktet

Regler og kontrakter).
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